VOTRE PARCOURS DE FORMATION
NIVEAUX ET FILIERES

Niveau 7
Bac+b

A -
ifcvfinance

> Expert Conseil en
Gestion de Patrimoine
(ECGP)

> Conseiller Clientéle des
Professionnels et
Entreprises (CCPE)

< ifevcommerce

» Manager du
Développement
Commercial (MDC)

¥ ifeviuxe

Clique sur chaque formation pour la découvrir \|/
4

Jc ifcvsecurité

Niveau 6
Bac+3

> Conseiller Clientele
des Particuliers et
Professionnels en
Banque et Assurance
(CPPBA)

> Responsable
Commerce Retail (RCR)

> Chargé du
Développement
Commercial (CDC)

> Responsable
Commerce Retail (RCR)
spécialité luxe

> Directeur d’entreprises
de sécurité privée
(TP DSP)

Niveau 5
BTS

> Banque (BQ)

> Assurance

> Management Commercial
Opérationnel (MCO)

> Négociation et Digitalisation
de la Relation Client (NDRC)

> Support & I'Action
Managériale (SAM)

> Gestion de la PME (GPME)
> Tourisme

> Management
Commercial
Opérationnel (MCO)
spécialité luxe

> Management
Opérationnel de la
Securité (MOS)

Niveau 4
Bac Pro

Bac général, technologique
ou professionnel

Les parcours sont proposés a titre indicatif mais restent modulables selon le projet professionnel de I'alternant.
Des passerelles sont possibles d'un parcours a un autre en fonction de leurs aspirations et de leurs compétences.

> Métiers du Commerce
et de la Vente (MCV)

Bac général, technologique
ou professionnel

> Bac Pro Métiers de la
Sécurité (MS)

<

<

<

<

sy ifevsalto

La reconversion
est accessible a
tous les niveaux
et toutes les
filieres proposées
par SALTO en
alternance ou
formation
continue.
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Par exemple : Dany est titulaire de son BTS Support a I’Action Managériale et s’inscrit en filiére Finance en Bac+3 Conseiller Clientéle Banque Assurance.
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