
Quelle formation

Goût pour la vente

Maîtrise des règles de
comptabilité et gestion

Le responsable commercial doit tenir
les objectifs commerciaux fixés et

vendre les produits ou services
proposés par l'entreprise.

Ses missions sont les suivantes :

Resistance au 
stress 

Actionner de nouveaux leviers pour se
développer sur le marché

Définir et suivre la stratégie commerciale
de l'entreprise

Négocier les contrats clients

Missions

Perspectives d'évolution

Direction générale 
Directeur de filiale
Directeur commercial

RESPONSABLE
COMMERCIAL

Mener et motiver l'équipe de commerciaux

Négociation

Bonne communication

BTS MCO
BAC+3 RDCFI
BAC+3 Biz Dev Expert
Distribution IT


