
Quelle formation

Le chargé de clientèle doit développer, gérer
et fidéliser son portefeuille de clients à qui il

vend des produits et/ou des services
bancaires ou financiers.

Ses missions sont les suivantes :

BTS NDRC
BTS Banque
BAC+3 CCBA
BAC+5 ECGPC
BAC+5 MO-CMP

Missions

Perspectives d'évolution

CHARGÉ DE CLIENTÈLE

Prospection et fidélisation des clients

Commercialisation des produits et services

Évaluation des risques financiers

Gestion des dossiers

Goût du défi

À l'écoute

Autonomie

Organisation

Chargé de clientèle professionnelle
Directeur d'agence
Gestionnaire patrimonial
Analyste de crédit

Adaptabilité


