ATTACHE COMMERCIAL = Missions

L'atfache commercial informe la clientele sur
les produits de la marque dont il est
'ambassadeur et de mettre en place des
actions d'incitation a l'achat et de negociation.
Ses missions sont les suivantes :

Résistance au stress

Informer et conseiller la clientéle sur

Sens du contfact les produits et services

Maitrise des fechniques Mettre en place et planifier des actions

de vente \
commerciales
Curiosite
Fideliser les clients et elargir le portefeuille
Autonomie clients

Prospecter aupres de clients potentiels

Perspectives d'évolution
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Bac Pro Commerce Responsable des ventes

BTS NDRC Directeur des ventes

Chef de produit
BTS MCO
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