Le conseiller de vente accueille la clientele en
magasin, prend connaissance de sa demande et

ccompagne la vente en la conselllant pour le choix

i d'un produit adapfte.
Ses missions sont les suivantes:

Connaissance des
produifs

Gérer les stocks, les commandes et le SAV

Amabilite

Encaisser et faire la comptabilite de la recette
. quotidienne
Rigueur

S de | o Gerer le merchandising, optimiser I'espace de
ens de forganisafion vente (vitrine, rayons, achalandage..)
Receptionner et mettre en place les
- livraisons
' Perspectives d'évolution

BAC Pro Commerce
BTS MCO Chef de rayon

Chef de département
Gerant du point de vente
Affache commercial
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